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La reducci6n de los ingresos como resultado de la afectaci6n de la pandemia y los procesos de renegociaci6n de los contratos de 

arrendamiento se derivan principalmente en devoluci6n de area (430/o), reducci6n de precio (420/o) y exoneraci6n (150/o), ta! y como se 

muestra en el siguiente grafico. 
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Reducci6n de precio _/ 
JJO/o 

Fuente: lmprosa SAFI. 

Devoluci6n de area 
550/o 

Concluimos el ejercicio 2021 con un total de metros cuadrados arrendados de 209.507,05 m2 . Los movimientos registrados en el 2021 son: 

• Salidas y devoluciones: 20.842,01 m2 

390/o corresponde a la salida del inquilino. Calox con 8.077,44 m2, inmueble que fuera vendido en junio de 2021, como lo

detallamos anteriormente.

• lngresos o aumentos de area: 15.584,07 m2. 

710/o corresponde al ingreso de los metros cuadrados correspondiente a la compra en el inmueble El Cafetal (11.114,84 m2). 

• Renovaciones por vencimiento de contratos: 14.276 m2. 

Lo anterior dio como resultado una leve disminuci6n en la ocupaci6n de este Fondo al pasar de 920/o de ocupaci6n al cierre de! 2020 a 900/o 

a diciembre de 2021, igualando el promedio de la industria de fondos de inversion inmobiliarios. 
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Fuente: lmprosa SAFI y Sugeval. Dates de industria obedecen a un promedio de los fondos inmobiliarios. 
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2. Comunicaci6n por Correo Electr6nico

lmprosa SAFI realizo un cronograma anual de envfo de comunicados a sus dos tipos de clientes:

1. lnquilinos: mantuvimos una gestion muy activa para la atraccion de

nuevos inquilinos a nuestros inmuebles, aprovechando el correo

electronico para compartir informacion de los espacios disponibles.

2. Clientes inversionistas: se mantuvo el contacto directo traves de

los informes trimestrales y mensuales, donde damos a conocer la labor

que realizamos en la administracion del instrumento de inversion.
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4. Paginas web

lmprosa SAFI cuenta con dos sitios web, en los que se trabajaron diferentes tareas:

1. Pagina Electr6nica para lnversionistas: Enlace principal con los inversionistas para

que puedan acceder a informacion general de los fondos de inversion inmobiliarios,

informes trimestrales, hechos relevantes, indicadores, entre otra informacion.

En el 2021 se trabajo en una nueva propuesta que permitira adaptar en el 2022 este sitio 

web a las nuevas necesidades del proyecto de regionalizacion que incluye la posibilidad 

que tenemos actualmente de realizar oferta publica en los mercados de: Costa Rica, 

Panama, El Salvador, Guatemala y Nicaragua y proximamente en Colombia. 

.J .. 1 l ,I J 





7. Eventos

Se participaron en cinco eventos durante el ano: 

"The Office Tenant Week 2021" y "Commercial Real Estate Trends 2021" 

Se participo como patrocinador en dos eventos para la promocion de 

espacios inmobiliarios. El primero fue el evento virtual "Commercial Real 

Estate Trends 2021" y el segundo "The Office Tenant Week 2021", ambos 

eventos organizados por Revista Inversion lnmobiliaria. 
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Estos eventos contaron con la participacion de expertos internacionales en la industria inmobiliaria, quienes compartieron con la 

audiencia los retos que enfrenta el sector inmobiliario post pandemia. 

Tuvimos participacion en dos paneles: "Replanteando el Real Estate Corporativo", donde participo nuestra directora comercial, 

Ericka Flores y "Repensar, Revitalizar y Reposicionar Proyectos de Oficinas", con la participacion de nuestra gestora de portafolio, 

Andrea Conejo. 

Adicionalmente, lmprosa organizo un workshop al que titulamos: "Transformacion de lnmuebles en Medio de la Pandemia: luna 

buena o mala decision? Con la participacion de Oscar Munoz, gerente de facilidades de lmprosa Capital, Marcos Liberman, country 

manager de Contract Workplaces y Jaime Molina, director general de ICC. 

"V Congreso Nacional de Zonas Francas y XXIII Conferencia de Zonas Francas lberoamerica". 

Se participo como patrocinador en el V Congreso Nacional de Zonas Francas y XXIII Conferencia de Zonas Francas lberoamerica, 

evento virtual donde se dialogo sobre el presente y el futuro del Regimen de Zonas Francas en la region iberoamericana, un espacio 

de analisis e intercambio de experiencias y nuevos conocimientos en materia de atraccion de Inversion Extranjera Directa. 

Los ejes tematicos que se desarrollaron fueron: 

• Sostenibilidad y Zona Francas • Nuevos sectores dinamicos y modelos de inversion

• Tendencias de atraccion de inversion extranjera • Automatizacion y digitalizacion

Colombia GR! Real Estate 2021 

Actividad realizada el 27 y 28 de octubre en Bogota, que reunio a los principales 

participantes del sector inmobiliario colombiano, entre ellos autoridades 

gubernamentales, inversionistas, operadores de concesiones y especialistas en el 

sector de infraestructura para debatir los principales retos de la industria. Nuestro 

gerente general, Jaime Ubilla fue uno de los ponentes, especfficamente en la charla: 

Sector industrial y logistico lMercado estrella de la pandemia? 




